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Влияние COVID-19 на ситуацию в отрасли

Продажи легковых автомобилей, млн. шт.

Источник: Автостат, PWC, AEB, Sberbank CIB Investment Research

Среднесрочные негативные драйверы рынка

▪ Падение курса рубля к доллару и результирующий рост 

стоимости автомобилей 

▪ Снижение реальных доходов населения

Долгосрочные негативные драйверы рынка

▪ Рост удобства и конкуренции на рынке такси (сохранится ли 

тренд после пандемии?)

▪ Рост car-sharing (сохранится ли тренд после пандемии?)

▪ Повышение стоимости владения автомобилем (платные 

парковки)

Позитивные драйверы

▪ Господдержка отрасли

▪ Большая привлекательность личного транспорта по 

сравнению с общественным в условиях вирусных рисков
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Автомобили, млн. шт. Рост продаж, %

Продажи легких коммерческих автомобилей, тыс. шт.

Источник: Автостат, PWC, AEB, Sberbank CIB Investment Research
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Цифровизация отрасли: электронные каталоги, онлайн-продажи, омниканальность при взаимодействии с
клиентами

Отказ от владения транспортным средством в пользу MaaS – каршеринг, общественный транспорт, автомобили
по подписке в сегментах b2b и b2c

Усиление интеграции участников автомобильного рынка и финансовых институтов:
• проникновение финансовых услуг в сервисы, предоставляемые участниками авторынка: эквайринг,

кредитование/ рассрочки
• банки/ лизинговые компании создают маркетплейсы и сервисы и используют собственные каналы продаж

Autonomous Vehicles Shared MobilityConnectivityElectrification| Eco

Основные тренды отрасли

Глобальные тренды

Что происходит сейчас

1 2 3 4
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Сбербанк в отрасли «Автомобильная промышленность»

Розничное 
автокредитование

Экосистема
Онлайн-продажа 

автомобилей

Финансовое 
взаимодействие с 

компаниями отрасли

− СП Сбербанка и BNP Paribas
− Один из лидеров по объему 

портфеля автокредитов 

и другие компании

− Запущен в 2020
− Персональный помощник по 

выбору авто
− страховка, кредит и доставка по 

адресу
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Сервисы для экосистемы дистрибьютора

• Интернет-эквайринг для онлайн-продаж
• Торговый эквайринг

• Предоставление рассрочки клиентам на покупку запчастей и
сервис

• Интеграция в b2b маркетплейс продукта «мгновенное
кредитование»: пользователь (ЮЛ) с предодобренным
кредитным лимитом может воспользоваться кредитом в
момент возникновения потребности

• ЭДО (Корус)
• Сберлогистика
• Segmento
• Сбер Бизнесбот
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Рассрочка 
POS-оффлайн

«Кредит в корзине»

Эквайринг

Экосистема


